
	
	

1	
	

Delprojekt	2.1	-	E-handelns	möjligheter	för	nya	affärsmodeller	

Mål	och	syfte	med	delprojektet:	
Projektets	mål	är	att	identifiera	hur	E-handel	och	digitalisering	påverkar	snickeriindustrins	
affärsmöjligheter	och	vilka	resurser	och	förmågor	som	skall	utvecklas	för	en	nationell	och	
internationell	marknad.	Utförarna	skall	tillsammans	med	snickeriföretagen	stödja	och	skapa	
förutsättningar	att	komma	in	på	e-handelsförsäljning.	Detta	kommer	att	leda	till	att	snickeriindustrin	
skall	kunna	stärka	sina	marknadsandelar	genom	att	nå	en	större	marknad	och	försäljningsvolym	ända	
ut	till	exportförsäljning.	

Genomförda	aktiviteter	och	resultat:	
Intervjuer	med	deltagande	företag,	samt	dokumenterat	nulägesanalyser	enligt	upprättad	mall	är	
genomfört	med	samtliga	medverkande	företag.	Sammanfattning	för	Vindelåns	Snickeri	AB,	Nya	
Norrlist	AB,	Drömtrappor	AB	är	genomfört	Snidex	AB	pågår	och	SSC	Skellefteå	återstår.	

En	gemensam	workshop	för	delprojekt	2.1	och	2.2	genomfördes	den	1	mars	2017.	Drygt	20	företag	
inom	trämanufaktur	deltog.	De	ämnen	som	behandlades	var	(1)E-handel	för	det	stora	och	lilla	
företaget	(2)	BIM	ur	ett	föreskrivarperspektiv,	(3)	BIM	ur	ett	producentperspektiv,	(4)	
Handelsmönster	för	snickeriprodukter	och	(5)	kundpreferenser	för	interiört	trä.	Intresset	och	
engagemanget	var	stort	bland	deltagande	företag	

Handelsmönsters	riktlinjer	fastsällda	och	godkända	av	referensgruppen.	Marknadsförutsättningarna	
för	ett	antal	stapelprodukter	sammanställda	och	arbetet	drivs	vidare	med	snickeriprodukter.	Arbetet	
är	avrapporterat	till	företagen	vid	den	genomförda	workshopen.	

Förväntade	resultat	och	effekter	av	resultat:	
Företagen	har	fått	en	dokumenterad	bild	av	sin	verksamhet	och	behov	av	digitaliseringslösningar.	
Dessa	förväntas	utvecklas	till	produkter	och	tjänster	som	förändrar	och	effektiviserar	dagens	arbete	
(förtillverkning,	informationsstöd,	samverkan).	Tydliga	roller	i	processen	är	definierade.	Hjälpmedel	
baserade	på	dagens	teknik	(IT-stöd)	finns	för	att	underlätta	för	SME-företagen.	Effekten	är	snabbare,	
säkrare	och	mer	kundanpassade	renoveringsarbeten	där	träprodukters	anpassningsförmåga	är	
förutsättningen.	På	sikt	förväntas	ökad	export	för	en	inhemsk	snickeriindustri,	samt	ökad	samverkan	
mellan	aktörer	i	trävärdekedjan.	

TRL-nivå	före	och	förväntat	efter	projekt:	TRL	5	®	TRL	7	

Läge	i	förhållande	till	tidplanen:	
Följer	tidplanen	för	handelsmönster	och	nulägesanalys	samt	årlig	workshop.	Diskussioner	har	
påbörjats	ang.	E-	handelsplattform	och	om	detta	skall	visas	exempel	på	i	samband	med	Workshop.	
Analys	av	handelsmönster	pågår.	Uppstartat	vidareutveckling	av	partnerföretagens	e-handelssidor.	
Följer	tidplanen	ganska	bra.	Projektet	släpar	lite	i	aktivitet	E-handelsplattform	och	utveckling.		
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Budget:	7	039	358				SEK	

Partners:	Träbransch	Norr,	Nya	Norrlist	AB,	SSC	Skellefteå	AB,	Snidex	AB,	Trätrappor	Norsjö	AB,	
Vindelåns	snickeri	AB,	Luleå	tekniska	universitet	(Dick	Sandberg,	projektledare),	Linköpings	
universitet		

	


